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【注意！】WEB版は重いかも→「PDF版」もあります。 
 

 
常に最新情報の情報を提供でいるように、あえてこの「Googleドキュ
メント」でこのマニュアルを公開しています。 
 
なのですが、正直、データがかなり重いので、読み込みスピードは遅
いかもしれません。 
 
そのため、PDF版も公開しています。 
 
ダウンロード形式なので、快適に見られると思います。 
 
ぜひ、ご活用ください！ 
 
※内容は全く同じです※ 
 
https://sho51.jp/l-kyouzai-pdf 
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【続編】このマニュアルの「後」に活用ください！ 
 

 
 
このPDFの続編として作った、３０日間で完結する「メール＆動画」
の教材です。 
 
ただ、僕としては別に全員に見てほしいとは全く思わないので、
ちょっとした登録条件を設けてあります。 
 
https://sho51.jp/yunyu30/ 

コンテンツ内容の一例：　登録者限定動画（合計２時間以上） 
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はじめに 
 
こんにちは、森翔吾です。 
 
興味ないかもしれませんが...僕のプロフィールはこのページから。 
→　https://sho51.jp/profile/ 
 
輸入ビジネスマニュアルをご覧いただきありがとうございます。 
 
この教材は「ebay」からの仕入れに絞って説明してあるということ
が、他の輸入ビジネスの教材と違うところかと思います。（メリッ

トはこのページで詳しく説明しています。） 
 
さらに、このマニュアルを使うことで、月に１０万円はもちろん、

１００万円だって十分に利益を上げられる内容になっています。 
 
実際に僕自身、単純にこの方法を、日々実践してきたことで、毎月

安定的に毎月１００万円以上の利益をあげることができるようにな

りました。 
 
その他のことは、最後に書くとして、このマニュアルを見る前に、

知っておいたほうが良い重要な要点だけまとめると・・・ 
 
 

 
【どこの国からの輸入？】 
メインは欧米輸入です。また、eBayのセラーは香港、中国にも多
くいるので、中国から仕入れる場合もあります。 
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【どこで販売するの？】 
日本のAmazonで販売します。 
 
あとで詳しく説明しますが、「注文受注、梱包、配送」まで全て
お任せできる、日本Amazonの「FBA」というものを使います。 
 
 
 
【対象者は？】 
初心者さん、ビジネス経験０・ゼロの方。目標利益＝１０万。 
 
他に、せどり経験者、アメリカAmazonで仕入れたことがある人
なら、実践することで月１００万円も十分目指せます。 
 
 
 
【使うブラウザは？】 
GoogleのChromeを使います。アドオン、追加機能などが豊富な
ので、商品リサーチ、仕入れの買い物時にかなり快適になりま

す。 
 
 
【さらに見やすく！】 
オンライン（Google）で見る方は、上部メニューの「表示」-
「ドキュメントの概要を表示」を使うと、左にもくじを表示。 
 
PDF版はこちらから（ダウンロード用）
https://sho51.jp/l-kyouzai-pdf 
 
 

 

　さあ、商品リサーチに挑戦！ 51 
　実際に商品を買ってみよう！ 59 
　ebayの注意点！「アメリカ国内の送料」見落としに注意 60 
　「More than 10 available」って在庫は何個ある？在庫数の調べ方 62 
　商品を、仕入れる前に注意すべきこと！ 63 
　eBayの方が安い理由 65 
　ちょっと、一息③　～ 香港編 ～ 66 

【 実践・販売編 】 67 
　アメリカから日本に転送しよう 68 
　商品を登録しよう 70 
　FBAに納品しよう 75 
　販売価格について 84 
　パッケージ不良、検品について 85 
　eBayで返品する 87 
　ちょっと、一息④　～ ロシア編 ～ 89 

【 おまけ 】 90 
　「eBayの１５％オフクーポン」が使えない？→解決策 91 
　電話は無理！→Bayのサポートにメールする方法！ 92 
　少しでも...PCワークに集中する方法！ 93 
　目を大切に！ 94 
　パソコンのスペックの差でここまで変わる！ 96 
　１個で１５,０００円も利益がでる商品を紹介！ 98 
　どれくらいで「ビジネスクラス」に乗れるの？ 99 
　Q&A・質問コーナー 101 
　海外志向＝輸入で成功しやすい理由 103 
　【コンサル案内】徹底的にその「きっかけ」を応援！ 105 
　あとがき 106 
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【 知識編 】 
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「輸入ビジネス」って何？ 
 

呼び方は「Amazon輸入ビジネス、輸入転売」とも言って、 
言葉の通りなんですが、 
 
「海外から商品を仕入れて、日本で売る」 
 
というビジネスモデルです。 
 
その輸入ビジネスの中でも、 
 
・アメリカ・ヨーロッパなどから仕入れる：欧米輸入 
・中国から仕入れる：中国輸入 
 
この２つに大きく分かれます。 
 
そして、僕が実践しているのは、欧米輸入です。 
 
右の例は、厳密には関税とか手数料がいろいろかかるのです

が・・・仕組みは同じことで、荷物は別に自分で持ってきて

も、発送しても、どっちでもOKなわけです。 
 
目利きができ、自分で仕入れに行く＝バイヤーという感じで、

ブランド品やアンティーク食器、家具などで実践者がいます。 
 
一方、「商品検索、仕入れ、発送」の全てオンラインで完結す

るのが、これから説明する「輸入ビジネス」です。 
 

 
【例えば】 

よく、海外へ行くと「ブランド物のカバンが安く買える」とい

うことを聞いたことがあると思うんですが、 
 
海外でブランドのカバンが、日本の売値の半額以下の値段で買

えることがあります。 
 
それを日本に持って帰ってきて、販売すれば、５０％の利益が

でるわけです。 
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「輸入ビジネス」の４つのデカいメリット 
 

【　①ネットで完結できる　】 
 
輸入と聞くとなかなか、この発想は思い浮かばないかもしれま

せんが、実は、 
 
１歩も家から出ずにビジネスをすることができるんですね。 
 
なので、引きこもっていても全然OKです！ 
（ちなみに、僕はよく引きこもって、ひたすら映画を見たり、

寝たり...笑） 
 
というのも、 
 
正直、今はすごく便利な時代で、ネット通販で商品を買う時、

海外から買おうが、日本国内で買おうが、あまり変わりないん

ですね。 
 
僕自身、実際にアメリカのAmazonで商品を注文して、早い時は
２日後に商品が到着することもあったくらいです。 
 
また、次の「ビジネスの流れ」で詳しく説明しますが、Amazon
のFBAを使うことで、スタートから２～３ヶ月後には、あなた
の仕事は、全てオンラインでできる、 
 
商品リサーチ、商品管理だけになります。 
 
 
 

 
【日本のAmazon、FBAとは？】 

Amazonのプライムを使ったことがある人なら、すぐに分かる
と思いますが・・・ 
 
在庫をまとめてAmazonの倉庫にボンッと送ることで、「注文
受注」-「商品梱包」-「発送」まですべてを、あなたの変わり
にやってくれる、というサービスです。 
 
しかも、Amazonに支払う「作業手数料＋送料＋資材」を合わ
せても５００円以下なので、自分で送るよりもオトクな上に、

かなり自由になります。 
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【　②リスクが限りなく少ない　】 
 
飲食店や花屋さんなど、何かビジネスを始めようと思ったら普

通は開業資金が数百万くらいはかかります。 
 
しかも、出店したからといって、儲かる保証はどこにもなく、

下手したら借金地獄にまっしぐらという可能性だってありえま

す。 
 
ですが、輸入ビジネスの場合、初期投資は、 
 
２０～３０万円くらいあれば始められ 
 
さらに、 
 
売れる可能性が高い商品しか仕入れない 
 
ので、リスクがかなり少ないです。 
 
その割に利益１００万円という数字も十分に狙えるのでローリ

スク、ハイリターンと言えます。 
 
また物販は、FXや投資などと違い、あくまでも「物」を扱うた
め、最悪でも「仕入額を取り戻す＝利益０」で売りぬくことが

可能です。 
 
経験上、万が一、競合やライバルがたくさん出てきても、全

員、赤字の手前で値下げを辞めるので、赤字で売らなくてはい

けないことはかなり少ないです。 
 
 
 
 

【売れてる商品は、ひと目で分かる！】 

Amazonのページ内に埋め込まれたグラフを見ることで、一瞬
で判断できます。 
 
「緑の線」が上下に動くほど売れています。 
 
・売れてる商品の場合 

 
 
・あまり売れてない商品 

 
 
※実践編で詳しく説明します。 
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【　③マイル、ポイントが貯まる　】 
 
個人的に、これは僕のモチベーションが、カナリ上がるポイン

トです！ 
 
eBayや米国Amazon、通販サイトでは全てクレジットカードで
仕入れをすることができます。 
 
そのため、凄まじい数のクレカのポイントが貯まります。 
 
ちなみに、 
 
僕の場合は、マイルを貯めていて、一年で５０万マイル貯まる

のですが、これだけあればANAのビジネスクラスで、成田から
ニューヨーク、ロンドンなどが６往復はできます。 
 
実際に、僕は毎回このマイルを駆使しているんですが、アメリ

カ、ヨーロッパ方面の旅が相当快適になりました。笑 
 
なので、僕としては、マイルがたまるクレジットカードを作る

ことをオススメします。 
 
もちろん、最初からこれほどの数が貯まることはありません

が、モチベーションが上がるという人は少なくないはずです。 
 
一つ言えることは、「旅行好き＝マイルが劇的に貯まる＝モチ

ベーションが上がる」みたいな感じで、直接的ではなくても、 
 
自分の好きなこととの接点を見つけることが出来たら、ビジネ

スの成長のスピードが数倍早くなると感じます。 
 
 
 

 

10 



【　④初期費用が必要＝ライバルが減る　】 
 
アフィリエイト、ブログでの情報発信は初期費用ゼロ円で始め

ることができるので、必然的にライバルが増えます。 
 
逆に、３０万円ほどの初期費用が必要な「輸入」の場合はそれ

ら無料スタート可能なビジネスよりも、ライバルが少なくなり

結果が出しやすくなります。 
 
また、アフィリエイトなどは、収益化までは最低でも半年～１

年ちかくかかるのでモチベーション、高いやる気を維持するの

が結構たいへんですが。 
 
ちなみに、僕は今でこそブログだけの収入で暮らしていけるよ

うになりましたが、最初の頃はかなり苦労しました。 
 
その反面、輸入の場合は１ヶ月目から売上、利益が出る場合が

多いのでモチベ維持には向いていると言えます。 
 
そのため、個人的には、最初の副業には輸入ビジネスをおすす

めします！ 
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ビジネスの「流れ」 
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この図を作るのに多少時間かかりました。笑 
 
で、気付いたかもしれませんが・・・ 
 
「あなたは、商品に全く触れなくて良い。」 
 
んですね。 
 
もちろん、スタートして２～３ヶ月くらいは、 
 
・商品を確認したり 
・アマゾンのFBA倉庫に送る練習 
 
が必要なので、アメリカの転送会社にお願して、FBAを納品し
てもらうのではなく、 
 
一度、あなたの自宅に商品を送ってもらった方が良いです。 
 
ですが、商品を自分の目でチェックすることや、発送作業に慣

れてきたら、製品化などは全て外注してしまえば良いのです。 
 
ちなみに、 
 
右で紹介している転送会社では、無料の保管期間は１０日にな

ります。 
 
ただ、どれだけ少なかろうが１ｋｇ７００円くらいなので、こ

まめに送っても配送料金は高くなりません。 
 
なので、定期的に商品を購入している場合は、月に３回くらい

は、日本に発送することになります。 

 
【輸入消費税、関税はいくら？】 

海外から商品を仕入れる際は、全ての商品に対して、 
 
「輸入消費税：８％」が必要になります。 
 
これは、転送会社が一時的に建て替えてくれて、後から請求が

来るといった流れになります。 
 
さらに、革製品などは関税（３０％）がかかるので、注意が必

要です。 
 
とはいえ、輸入ビジネスで一般的に仕入れる、おもちゃ、DVD
、パソコン周辺機器、スマホ関連、家電、カメラ用品などは関

税は必要無く、必要なのは、輸入消費税８％だけとなります。 

 
 
 
【オススメの転送会社は？】 

ハッピー転送 
 
・1kg＝６９４円での配送が可能 
・少量でも送料変わらず 
・国内ではFBA納品もやってくれる 
・オレゴンの倉庫でアメリカ国内の消費税ナシ 
・日本人なので日本語OKで、システムがしっかりしている 
 
このページで登録方法、メリットを詳しく説明しています。 
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また、前もって「FBA納品依頼」をこの転送会社のシステムに
登録しておけば、日本に到着した商品をすぐにAmazonの倉庫に
発送してくれます。 
 
（※だいたい翌日までには発送完了。） 
 
そして、納品作業を全て任せることで、輸入ビジネスで一番重

要な、 
 
仕入れに専念 
 
することができるようになります。 
 
正直この、 
 
仕入れに専念できるか、出来ないか 
 
の違いが、 
 
利益が出る商品を見つけられるか、見つけられないか 
 
の違いにつながるほど重要だと思います。 
 
さらに、商品に触れる必要が無くなるので、海外にいてもビジ

ネスを回すことも可能になります。 
 
本当、海外のオシャレなカフェとかホテルにいる時に、商品が

売れたメールが何通も届く感覚はなんともたまりません。 
 
こういう自分が好きなことができるので、やる気やモチベー

ションが上がり、さらに、商品が見つかりやすくなるという好

循環へとつながります。 

 
【僕のつらかった経験談】 

ちなみに僕は、せどり時代にFBA納品をずっと自分でやってま
したが、月商７００万の時とか死にそうになりました・・・ 
 
また、製品化・FBA納品をいくら極めても、体を壊すだけで、
全くもって儲けが増えるわけでは無いので、専門のプロ（外

注）に任せたほうがベストです！ 
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「eBayだけ」の方が利益が出せる！ 
 

通常の輸入ビジネスでは、アメリカのAmazonから商品を仕入れ
ることがほとんどのようです。 
 
このイメージが強すぎるからか、並行輸入品をいろいろと商品

リサーチしてみると、 
 
ライバル＆競合だらけの商品 ＝ 米国Amazonからの仕入れ 
 
ほぼ１００％これが当てはまります。 
 
一応、Amazonから仕入れる際にも、攻略法はあるのですが、 
 
・一番スピードが早い配送方法で送り、速攻納品 
・寝かせて、ライバルがいなくなった数カ月後に販売 
・まだ、日本で注目されていない商品を自力で探す 
 
この、３つなんですが、正直に言うと、これらは、資金力や、

時間的余裕、かなりの努力が必要になります。 
 
ただし、僕自身Amazonから、SONYのSDカードを1,000枚以上
仕入れた経験があるので、無理とは言いません。 
 
続いて、eBayの利点を見ていきます。 
 
右下にメリットをまとめたんですが、この中でも、上の３つが

かなり大きいです。 
 

 
【ライバルだらけ・・・】 

https://amzn.to/2QEZE1q 
 
例えば上のリンクのように、日本のAmazonで「並行輸入」と
検索してみると、人気商品が出てくるのですが、数ページはラ

イバルだらけです。 
 
多い時は「２０人くらいが最低価格で並んでいる」こともあ

り、自分の商品が売れるまでに数ヶ月かかってしまうことも。 
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eBayとAmazon、両方でリサーチをしてみると、eBayの方が安
いという場面によく出くわします。 
 
また、eBayでは定期的に、全品割引キャンペーンや、ポイント
アップキャンペーンを開催しています。 
 
割引率は毎回１０～２０％なので、これを使えば、元々利益ゼ

ロの商品でも、仕入れることができてしまいますし、正直、商

品が見つからないなんてありえないと思います。 
 
また、eBayはオークションサイトなので、日本のヤフオク的な
感覚になります。 
 
ヤフオクの場合は、多くても５個くらいしか仕入れられないと

思いますが、eBayの場合は、セラーさんが１００、１０００個
もの在庫を仕入れる力を持っているということです。 
 
ちなみに、僕が一番最初に１０００個以上取引したセラーさん

は、アメリカのテキサス州でシステムエンジニアをしている、

普通のサラリーマンでした。 
 
彼は、メキシコ系だったんですが、人種によりそれぞれ凄いコ

ネがあるみたいで、すごく安く商品を仕入れることが出来るよ

うになりました。 
 
これは本当、日本では考えられません。 
 
そして、正直に言うと、eBayはAmazonに比べるとシステム的
にはかなり劣っています。 
 
なので、ツールを使ったリサーチの自動化などが出来ないので

少し面倒なんですが、ソレが逆にライバル減につながっている

ようです。 

【eBayのメリット】 

 
・Amazonよりも安値で出品しているセラーが多い 
 
・全品２０％オフなどクーポンなど、定期的に開催 
 
・１０、１００個以上のロット仕入れにつながる 
 
・Amazon仕入れの半額以下のときがある 
 
・１点物、プレ値の商品が見つかる 
　（利益率７０％ということも） 
 
・値段交渉がしやすい（英文１文の交渉文を下で紹介） 
 

 
 

　※クーポンが使えない場合の回避策はこちら　 
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そもそも、並行輸入品って？ 
 

「並行輸入品」に関して、一応説明しておきます。 
 
例えばiPhoneを例にすると、 
 
・日本の家電店などで売られているのは物は正規品 
・海外で買ってきた物は全て並行輸入品 
 
といった感じです。 
 
そして、もちろんパッケージも外国語になります。 
 
また、基本的に日本での保証を受けられない場合がほとんどで

す。 
 
（※アップル、HP、DELLなどは国際保証が受けられます。） 
 
詳しくはAmazonのページで確認できます。 
https://amzn.to/2QJUEZs 
 

 
【輸入したアイテムをAmazonで売る時は】 

 
 

・並行輸入品 
・輸入品 
・輸入モデル 
・インポート 
・Import 
・US版 
 

・海外版 
・海外モデル 
・北米 
・日本未発売 
・アメリカ版 
・UK版　など。 
 

商品の名前にこのキーワードが入っている商品のページで販売

します。 
 
また、商品名に「輸入」などのキーワードが無い商品だけど輸

入品っぽい時がたまにありますが、念の為、最初のうちは避け

た方が安全です。 
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せどり vs 輸入 
 

「コレ、どっちが良いですか？」 
 
という質問をよく貰います。 
 
せどりの最大のメリットは、「資金回収のサイクルが早い」と

いうことが一番大きいと思います。 
 
仕入れて→速攻でFBA倉庫に送って、すぐに売れれば、タイミ
ングによっては翌週には売上を回収することができます。 
 
反面、輸入の場合は４週間は必要です。 
 
（※到着にかかる日数例、注文～アメリカ国内：７日、アメリ

カ→日本のFBA倉庫：１０日） 
 
ちなみに、僕は輸入ビジネスを始める前、「せどり」で起業し

て、約１年半くらいやりました。 
 
最初の半年は、週５で店舗をたくさん回り、残りはほぼネット

仕入れをして、約１年後には最高月商は７００万円を超えたと

いう経験があります。 
 
こんな感じで、せどりと輸入の両方で、月収１００万円をクリ

アしてきたんですが、どっちが魅力的かと言うと、 
 
輸入の圧勝！と言えます。 
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理由は、せどりはめちゃくちゃ運が良くても、同じ商品を１０

個とかしか仕入れられないんですが、輸入の場合は１００個、

１０００個とかの仕入れにつながる可能性があります。 
 
しかも、沢山の海外セラーさんと実際に会ってみて分かったこ

となのですが、アメリカ人は、会社じゃなくとも、個人レベル

で数千個もの在庫を仕入れる力をもっている人が普通にいるん

ですね。 
 
また、日本で大量の仕入れをしようと思ったら、法人が無いと

卸してくれないことが多いのですが、アメリカでは個人だろう

が、金さえ払ってくれればOKらしです。 
 
ちなみに、僕は法人を持っているのですが、大量仕入れの際

に、一度も名前を聞かれたことがありません。笑 
 
・・・ 

 

さて、ひとまず「知識編」はここで終了で、次の章からはいよいよ輸入ビジネスの入り口「準備編」に入っていきます。 
 
ここで、正直に言うと、 
 
・簡単に稼げたり 
・何となく儲けることができたり 
・誰でもできますよ 
 
なんてことは、口がさけても言えません・・・本当、楽には上手く行きません。 
 
ただ、それを乗り越えられたら、最高に楽しい世界があることは間違いないです！ 
 
僕が保証します！ 
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　ちょっと、一息①　～ アトランタ編 ～ 

忘れもしない初のアメリカ出張、行き先はアトランタ。この近くに、有名な「キング牧師」が生まれた家があったので見に行きまし

た。目的地までの道中、アトランタの景色をチラチラと脇見運転をしていたら、思いっきり信号無視を・・・そして、イカツイ黒人に

罵声をあびせられ・・・ホント捕まらなくて良かった～。今となっては、いい思い出です。笑 
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【 準備編 】 
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必要な物リスト 
 

ビジネスを始める前に、新たに作ったり、揃えたほうが良いも

のを紹介します。 
 
・メールアドレス 
・クレジットカード 
・電話番号 
・銀行口座 
 
これらは、「プライベート用」と「ビジネス用」を分けた方が

無難です。 
 
最初から、きっちりと分けておくことで、後々の確定申告（経

理作業）の時にかなり楽になります。 
 
また、 
 
「本当に資金が増えているのかどうか。」の確認にもなるの

で、クレジットカード、銀行口座はビジネス専用を用意するこ

とをオススメします。 
 
さらに、銀行口座は楽天銀行、ジャパンネット銀行などがオス

スメです。 
 
 
 
 
 

 
【おすすめのクレジットカード】 

①ビックカメラSuica 
 

 
 
https://sho51.jp/l-bic 
 
僕自身、このカードを今でも使ってるんですが、一番のメリッ

トは何かと言うと、支払いサイクルが長いということです。 
 
例えば、毎月５日に買い物をした場合、支払いは翌々月の４日

になり、約２ヶ月も猶予ができるんですね。 
 
通常のカードは約１ヶ月前後の場合が多いのですが、ビジネス

をやる上でこの長さは、かなり大きなメリットです。 
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【　クレジットカードの限度額について　】 
 
小さく、ビジネスを始める文には全く問題ないと思いますが、

月に数十万円単位で仕入れをする際は、クレジットカードの限

度額がいっぱいになってしまうかもしれません。 
 
そのためには、２～３枚のクレジットカードで回すことになる

と思います。 
 
 
【　電話番号は無料のものを活用！　】 
 
https://ip-phone-smart.jp/ 
 
ここから「SMARTalk」に登録することで、毎月維持費無料で
「０５０」で始まる電話番号を持つことができます。 
 
また、お客さまから電話がかかってくることはほとんど無く、

店舗案内欄から、メール問い合わせに誘導して、メールで対応

するというスタイルにすれば問題ないです。 
 
 
【　経理ソフトは？　】 
 
もし本気で、輸入に挑戦するなら、最初から経理のことを頭に

入れて置いた方が後が楽です。僕の税理士さんいわく、無料で

も使える、弥生会計のオンライン版がおすすめです。 
 
https://sho51.jp/l-keiri 
 

②ANA VISAカード 
 

 
 
https://sho51.jp/l-anavisa 
 
僕自身、ANAのマイルを貯めている ＆ ANAダイヤモンド会員
ということもあり、マイルが貯まるこのカードは特にオススメ

です。 
 
 
③AMEX系 
 
意外と審査に通りやすい、また、アメリカからの輸入で使えな

い店舗はほぼ無いと思います。 
 
支払いをちゃんとしてれば、限度額が上がるスピードが断トツ

で早いです。（１年半で８００万まで行きました。笑） 
 
ちなみに、僕はSPGのAMEXをメインカードで使ってるのです
が、アメックスの担当者経由だと「審査に通りやすい＆いい条

件」で紹介できるので、必要なら気軽に下記フォームから♪ 
 
※このカードのメリットをまとめました。→このページ 
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Amazonに出店しよう（FBAにも登録） 
 

出店時に必要な物は、 
 
・メールアドレス 
・クレジットカード 
・電話番号 
・住所 
・銀行口座 
 
下記ページから登録できます。 
https://services.amazon.co.jp/ 
 
Amazonが配布する、出店の流れを解説してあるPDFはこちら。 
https://sho51.jp/l-amazon-pdf 
 
 
 
【　FBAに登録　】 
 
・フルフィルメント by Amazon(FBA) 
https://sho51.jp/l-fba 
 
アマゾン出店後に上記のページからFBAサービスに登録してく
ださい。 
 
「FBAに登録する」ボタンを押して登録画面に進むことで登録
できます。 
 

 
【住所を知られたくない方は】 

Amazonに出店する際は、当然ですが、ショップの住所を表示
しなくてはいけません。 
 
ですが、サラリーマンの方など、住所を知られたくない場合が

けっこうあるみたいなんですが、そんな時は、バーチャルオ

フィスを契約して、そこの住所を表示すると言う方法がありま

す。 
 
単純に「住所だけ」なら、月額数千円で借りられます。 
 
Googleで、 
 
バーチャルオフィス　ネットショップ 
 
などで検索すればたくさん出てきます。 

 

★商品を仕入れる前に出店しましょう！ 
最近は、出品規制がかかっていて、出品できないブラン

ド、メーカーが以前よりも増えたので、実際に商品を仕入

れる前に出品できるか確認した方が安全です！ 
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Paypalに登録しよう 
 

Paypalは世界で一番有名な決済サービスです。 
 
ここに登録することで、eBay、セラーと直接取り引きする際、
アメリカのネットショップなどで、安全にクレジットカードで

の支払いを行うことができます。 
 
また、決済にPaypalを使っていれば、 
 
「商品が届かない...」 
「到着したけど商品が破損していた...」 
 
などのトラブルが会った時に全額保証してくれるので、詐欺に

合う可能性が無くなり、安心して商品を仕入れることができる

ようになります。 
 

僕自身、アメリカセラーから約２５万円の商品を日本に直

送してもらった時に、商品が届かないことがありました。 
 
その後、セラーから返信が一切無く、すごく不安だったの

ですが、Paypalが全額返金してくれました。 
 
さらに、アメリカ人セラーとの直接取り引きをする際は、

１００％Paypal支払いが可能でした。 

 
では、登録していきましょう！ 
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　　　　　①新規登録をクリック　　　　　　　　　　　　②パーソナルアカウントを選択　　　　　　　　　　　　　③各項目を入力します。  
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　　 　　　④住所、電話番号などを入力　　　　　　　　　⑤クレジットカード情報を入力　　　　　　　　　　　　　　⑥完了です♪ 
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アメリカの転送会社に登録しよう 
 

 

ハッピー転送 
https://sho51.jp/l-happy 
 
※交渉したら「１ヶ月無料」にしてくれました！会員登録

後、ハッピー転送の担当者とのチャットで「森翔吾経由」

で登録したことを伝えてください。 

 
僕が推奨する転送会社は、ここなんですが、何よりもこの会社

を使う一番のメリットは、 
 
他のセラーと相乗り便を使うことで、自分ひとりで沢山の荷物

を貯めなくても送料が安い。 
 
ということです。 
 
普通の転送会社で最初から１０キロとか貯めるのは結構たいへ

んです。 
 
会員タイプは３種類あるのですが、最初はピンク色の一番安い

1980円のプランで良いと思います。 
 
また、ここに登録することで、 
 
アメリカの住所をゲットできます。 

 

 
　　　【その他のメリット】 
　　　・日本国内ではFBA納品もやってくれる 
　　　・オレゴンの倉庫でアメリカ国内の消費税ナシ 
　　　・日本人語でサポート 
　　　・システムがしっかりしている 
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eBayに登録しよう 
 

eBayのメリットなど詳細はこのページで紹介しています。 
 

では、早速登録していきます。→　https://www.ebay.com/ 
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※一番最初に米国住所をメイン登録することで　　 
自動的に「eBay Bucks」に登録されます→eBay Bucksの詳細　　 
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eBay Bucksについて 
 

eBayで、初回登録時から、メイン住所を米国にすることで、自
動的に「eBay Bucks」に登録されます。 
 
下記URLで「＄０.００」という表示になっていればOKです。 
 
https://sho51.jp/l-ebaybucks 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
【もし、eBay bucksに登録されていなければ・・・】 

※最初に日本の住所を登録した場合は、「Registration address」
をアメリカの住所に変更した後に「eBay Bucks」に申し込む必要
があります。 
 
下記URLから入り、「Sign up →」ボタンをクリックして登録しま
す。 
 
http://my.ebay.com/ws/eBayISAPI.dll?RewardsExtEnroll 
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【　eBay Bucksのメリットとは？　】 
 
最大のメリットは、通常１％のポイントが貯まるということで

す。 
 
また、ほぼ毎月、１０倍のポイントUPキャンペーンも行われま
す。この時期にアイテムを買うことで、商品が見つけやすくな

ります。 
 
★一応メールで案内が送られてきますが、定期的にeBayのトッ
プページを見るか、eBayの公式Twitterを見てチェックしましょ
う！ 
 
https://twitter.com/ebay 
 
（eBayではさらに、年に１０回程度、全品１５～２０％になる
クーポンを配布している場合もあります。） 

【ポイントはいつから使えるの？】 

「eBay Bucks」のポイントに関して一つ注意点があります。 
 
・ポイントは３ヶ月ごとにキャッシュバック 
・最大で、５００ポイント（ドル相当）まで 
 
この２つには注意しなくてはいけません。 
 
なので、例えば、 
 
１～３月の買い物で貯まったポイント　→　４月に使える。 
 
４～６月→７月　７～９月→１０月　１０～１２月→１月 
 
さらに、この３ヶ月間で、５００ポイント（５００ドル相当）が上

限になり、それ以上は貯めることができません。 
 
※もし、毎回１０％のポイントUP時に買い物をした場合 
5,000ドルの買い物で上限が来ることになります。　 
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EBATES（イーベイツ）に登録しよう 
 

さらに「Ebates」というサイトに登録することで、eBayで買い
物をした金額の１％～のキャッシュバックを受けられます。 
 
ごく稀に、特定ジャンル（家電、カメラ、洋服など）の買い物

で５％、１０％になるキャンペーンをやる時もあります。 
 
また、受け取り方法は、３ヶ月毎に、指定したPaypalの口座に
ドル建てで入金されます。 
 
（豆知識！）「楽天」が買収して、楽天傘下になりました。 
 
 
 
【　登録する　】 
 
https://sho51.jp/l-ebates 
 
※登録で１０ドルもらえるみたいです♪ 
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おまけ・日本にも「キャッシュバック・サイト」あります！ 
 

ほとんどの方がすでに使ってると思いますが 
たまに「まだ使ってないです！」という人がいるので 
一応、紹介しますね！ 
 
上項で紹介した米国の「イーベイツ」みたいな 
キャッシュバックサイトは日本にもあるんですね。 
 
ちなみに、 
 
日本では楽天が運営するRebates（リーベイツ）という 
サービスもあるのですが、個人的には 
ハピタスというサイトの方が断線オススメです。 
 
https://sho51.jp/hapitas 
 

 
 
※登録すると、200ポイント貰えるらしいです！ 
って少ないけど... 
 
※１ポイント＝１円 
 
クレカとか証券会社口座を作って毎月数万円を 
稼いでる人もいます。一応、僕も毎月２万Pくらは貯めてます。 

 
【主な特徴】 

・楽天 
・ヤフオク 
・ヤフーショッピング 
 
これらのショップは基本「１％キャッシュバック」なんですが 
注目すべきは、 
 
・旅行のエクスペディアは６％キャッシュバック 
・楽天カード発行で７０００ポイント 
　　（しかも楽天で更に＋７０００P） 
 
※時期によってポイントは変動します。 

 
最低３００円から換金可能。換金方法はこんなこんな感じ。 

 
 
他には「楽天ポイント、アップルのポイント、ナナコ、Edy」など。 
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Amazon（米国）にも登録 
 

僕がおすすめする輸入ビジネスでは、基本的に「eBay」で仕入
れを行います。ただ、商品リサーチの際は必ず「アメリカの

Amazon」の値段もチェックした方が良いです。 
 
https://www.amazon.com/ 

 
【理由はこんな感じ】 
・ただ単にeBayの値段との比較のため 
・ライバル達がどこで仕入れたかが判明する 
・Amazonの方が安い場合もある 
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　ちょっと、一息②　～ ニューヨーク編 ～ 

気温３度。１月、真冬のニューヨーク、取引先の赤レンガ倉庫街へ。って普通に、カッコよすぎ！笑 
ちなみに、ダウンタウンに面した「ブルックリン」「クイーンズ」のイーストリバー沿いには、こんな感じの倉庫がそこら中にある。 
直前まで英語が通じるか不安だったせいか、商談後、イーストリーバー沿いの散歩はすごく開放感があり、いつもより楽しく感じた♪ 
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【 実践・仕入れ編 】 
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「Amazonでの販売」について学ぶ 
 

ほとんどの人が、日本のAmazonで何かしらの商品を購入したことがあると思
います。 
 
そのため、Amazonでの買い方については、ある程度知っていると思います
が、「販売」に関してはあまり詳しくないかもしれません。 
 
 
【　Amazonの特徴　】 
 
Amazonは楽天、ヤフオクなどと違い、基本的に、 
 
１商品＝１ページ 
 
しかありません。 
 
例えば、「嫌われる勇気」という本をAmazonで検索すると、検索結果は右
ページのようになり、 
 
商品ページはこのページだけになります。 
 
そのため、もしあなたがこの商品を出品した場合、このページの出品者が１

人増えるということになります。 
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【　売れるしくみ　】 
 
また、あなたが実際に何かアイテムを販売した時に「どうしたら売れるの

か？」というと、 
 
・メインカートを獲得する 
 
ことが、かなり重要になってきます。 
 
例えば、ライバルと同じ価格で、同じ商品を出品したとします。 
 
万が一、１ヶ月の間に「メインカート」を１回もとることが出来なければ、

１ヶ月で１個も売れないという可能性がありえるくらい、メインカートの取

得は重要なんですね。 
 
ではどうしたら、カートを取得できるのか？ 
 
それは、 
 
FBA（プライム）で出品する 
 
これが一番大きいです。 
 
また、自分で発送作業をしている「自社出荷の出品者」の場合は、カートを

取ろうと思ったら、 
 
FBAが10,000円なら　→　自社出荷は 9,000円以下　 
 
こんな具合で、５％から１０％以上値下げをしないとカートを取得するのは

難しいようです。（※ジャンル、商品によって差があります。） 
 
また、FBAで出品すれば、あなたのショップに高評価が全く無いとしても、
商品は売れていきます。 
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もちろん、少なからず２～３個はいい評価があったほうが売れやすくなるの

は間違いないです。 
 
また、自社出荷のセラーの中には、 
 
・在庫を手元に持っている「有在庫セラー」 
・注文が入ってから仕入れを行う「無在庫セラー」 
 
がいるのですが、必然的に発送まで時間がかかってしまう「無在庫セラー」

がカートを取得するのはかなり大変です。 
 
そのため、商品をリサーチを行う時は、 
 
・FBAセラー　◯人 
・自社出荷の有在庫セラー　◯人 
・無在庫セラー　◯人 
 
こんな具合で、それぞれが何人いるのかを確認して「この商品を仕入れた時

にカートを取得できるかな？」と考えてリサーチを行う必要があります。 
 
（※基本的にFBAセラー以外はライバルと思わなくても大丈夫です。） 
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Keepaの使い方・攻略（※売れ行きチェックツール） 
 

「Keepa」とは、商品がどれくらい売れているのかチェックで
きるツールです。 

 
「Keepa」は、Chromeのプラグインを使うことで、Amazonの
商品ページ内に「売れ行きグラフ」が埋め込まれ、瞬時に売れ

行きが分かるため、とても便利です。 
 
また、他にも「モノレート」というツールもありますが 
最近は、「Keepa」が主流になりつつあります。 
 
※原理は同じなので、どちらか片方が分かればOK！ 
 
 
【　Keepaをインストール　】 
 
https://sho51.jp/l-keepa 
 
上記URLから、「Chromeに追加」ボタンをおせばインストール
されます。 
 
その後、Amazonの商品ページを開くことで、自動的に右画像の
ようのグラフが表示されます。（※日本、アメリカのAmazon両
方共に表示されます。） 
 
続いて、Keepaの見方について説明します。 
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【　何個売れているのか、ひと目で分かる！　】 
 
このグラフの中で一番注目すべきなのは「緑の線」です。 
 
１回下るたびに、１個売れているということになります。 

 
この場合は、３ヶ月のグラフなので・・・ 
 
３ヶ月＝６コ　　１ヶ月＝２コ 
 
売れているということが分かります。 
 
 

 
 
↑　３ヶ月グラフで、これくらい動いている場合は、月に数十個は売れて
いるということが分かります。（※ランキングの順位も重要で、1000位
以内だったりすると、一日で数十個という商品の可能性もアリ。） 
 

 
【注意点！！！】 

一つ、すごく大切な注意点があります。 
 
それは、このグラフの動きには、新品だけではなく「中

古品」が混じっているということです。 
 
売れると思って仕入れたら、中古品しか売れていなかっ

たということもあり得るので、注意して確認する必要が

あります。 
 
確認方法は、同じタイミングに・・・ 
 

①中古品の在庫数が減っている 

②中古品の値段が上がっている 
 
もしくは、 
 

③新品と中古品の値段差がかなり大きい 
（例：新品５万円、中古２千円） 
 
それほど、多く出くわすわけではありませんが念の為、

ご注意ください！ 
 
※おまけ情報※ 
Chromeのプラグイン「モノゾン」をインストールし「モ
ノレート」のページを見ると、中古のおおよその販売数

を確認できます。 
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【　罠に注意！　】 
 
この便利な「Keepa」なんですが、大きな注意点があります。 
 
それは何かというと、必ず、売れた時の値段を見るということです。 
 
右の図のようなことがけっこうあるのですが、「緑のグラフがギザギザ

してるから売れてる！」と思い、つい仕入れたくなってしまうんです

が... このアイテム、売れてるのは１万円の時だけで、３万円になったと
たん全く売れなくなりました。 
 
そのため「どのくらいの値段で、どれくらい売れるか？」これを知るの

が、すごく大切になってきます。 
 
なので、過去の１年、それ以上の履歴を見て、 
 
１万円なら月に◯個、１万２千円なら◯個、１万４千円なら・・・ 
 
みたいな予測を立てることで、仕入れたけど、全然売れない「失敗仕入

れ」を大幅に減らすことができます。 
 
これに合わせて、 
 
「FBAセラーは◯人いて、セラーの在庫数は◯個、それで、１万円なら
月に１０個売れるから～、じゃあ５０ドル以下なら、５個くらいなら

買ってもいいかな。」 
 
という感じです。 
 
これだけやっても予測が外れて、赤字になることもあるくらいなので、

当てずっぽの仕入れで損をしないわけがないと言えます。（って、僕自

身初期の頃、実際に経験があるので人のことは言えません・・・笑） 

 

 
 
 
 
 
 
 
【ライバルの在庫数を見る方法】 

https://sho51.jp/l-xdealer 
 
「XDEALER.PRO」をChromeにインストール後、
Amazon・商品ページの出品者一覧ページを見ると、価格
の下に在庫数が表示されます。 
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さあ、商品リサーチに挑戦！ 
 

それでは、実際に商品リサーチに入っていきます。 
 
日本のAmazonで「並行輸入」と入力し検索してみましょう！ 
 

他にも...　・並行輸入品　・海外版　・海外モデル　・北米　 
　　　　　・日本未発売　・輸入品　・輸入モデル　・インポート 
　　　　　・Import　　　・アメリカ版　・US版　・UK版　 

 
右画像のように、商品名に「並行輸入」というキーワードが入った商品の一

覧が表示されたと思います。 
 
ただ、このままでは商品に統一感が無いので、ジャンルを絞った方が良いで

す。 
 
（※同じジャンルを攻めたほうが、商品の知識やスペックが頭に入りやすい

ので、成長が早いです。また、可能であれば自分が得意・好きなジャンルを

選ぶのがベストです。） 
 
続いて、右上の並べ替えを「おすすめ順」にすることで、売れている順番に

切り替わります。 
 
 

上から順番にリサーチをしていきましょう！ 
↓↓ 
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【　先に大まかな流れを解説！　】 
 
①売れているか「Keepa」のグラフをチェック 
 
　　もし、売れていたら 
　　　　　　↓↓ 

 
②メインカートの値段をチェック 
 
③商品名の中から英語をコピー 
 
④Amazon（米国）で検索 
 
⑤値段＄をチェック 
 
⑥eBayで検索 
 
⑦値段＄をチェック 
 
　　仕入れられそうなら 
　　　　　　↓↓ 
 
⑧ライバルが何人いるかチェック 
 
⑨何個仕入れてもOKなのかキッチリと計算 
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・FBA料金シミュレーター　→　https://sho51.jp/l-fbasim　（本体の発送重量や、利益率を計算できます。）　　　　　 
・さらに詳しい計算方法、重量計算の調べ方などを記事にしました。→　https://sho51.jp/shiire/　　　　　　　　　　　 
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実際に商品を買ってみよう！ 

 
※忘れないように「EBATES」のポイント（１％）もゲットしましょう！→詳細ページ 
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ebayの注意点！「アメリカ国内の送料」見落としに注意 

 
 

↓　ページ内でも確認できます。　↓  
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「More than 10 available」って在庫は何個ある？在庫数の調べ方 
 

eBayの商品ページを見ていると、たまに在庫数が 
「More than 10 available」になっているアイテムを 
見つけることがあるかと思います。 
 
この時、「在庫は何個あるの？」か分からないという 
声をよく聞きます。 
 
ここでは、簡単な調べ方を解説します。 
 
 
【　手順　】 

①何でも良いので在庫数、Quantity:「More than 10 
available」という表記があるeBayの商品ページを開
きます。 

②続いて、中段の「Shipping and payments」をク
リック。＊Descriptionのすぐ右にあります。 

③Quantityの右に「999」と入力。 

④そのすぐ下にこんなメッセージが表示されます。 

There are 17 items available. Please enter a number 
less than or equal to 17. 

⑤１７個在庫があるということが分かります。 
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商品を、仕入れる前に注意すべきこと！ 
 

★商品を仕入れる前に、Amazonセラーセントラルの商品登録画面で必ず 
「ちゃんと商品を出品できるか」チェックしましょう！ 

 
最近は、出品規制がかかっていて、出品できないブランド、メーカーが以前よりも増えたので 
実際に商品を仕入れる前に出品できるか確認した方が安全です！ 
 
というのも、たくさん仕入れてから出品できないことが判明したら 
ヤフオクなどで売らなくてはいけなくなり、スムーズに売れなくなり 
資金繰り悪化の原因になてしまいます！ 
 
実際に僕自身や、クライアントさんも同じ痛い経験をしていますが、本当にショックなので... 
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【　ebayで購入時に注意すべき点　】 
 
・未開封品の場合は商品名か、説明の中に「Sealed」「 Not opened」
と書いてあります。書いてなければ、必ず質問しましょう。（※例文：
Hi, Is that sealed? Thanks,） 
 
 
・「New」と「New other」は全く別物なので注意！ 
New otherは開封品が届いて、指紋ベタベタ、ホコリだらけ、箱がボロ
ボロなどの商品が普通に届きます。※この辺りは、アメリカ人と日本人
の感覚の違いと言えます。 
 
 
 
・Refurbished（メーカー再生品）、Bulk（本体だけ）というキーワー
ドが書いていないか確認しましょう。 
これらを仕入れた場合は、「新品」での販売は難しいです。 
（※「Brand new in retail packaging」と書いてあれば、メーカーのパッ
ケージに入っている。） 
 
 
・eBayで中国、香港の出品者からの仕入れは辞めたほうが無難です。 
※偽物を売っていたり、詐欺などのトラブルにあう可能性が高まりま
す。 
 
 
・そもそも、いきなり有名なブランド品を仕入れるのは「ニセモノを掴
まされ→Amazonアカウント停止」という危険性があるので避けた方が
いいです。 

【　輸入全般の注意すべき点　】 
 
・食品、サプリ、薬、化粧品、食器などは食品衛生法、薬機法などの関
係上販売できません。お客様が使って、トラブルが起こったら最悪なの
で、仕入れるのは辞めましょう。 
 
 
・PSE（電気用品安全法）、コンセントがついている商品はACアダプ
ターに「PSE」マークがついていないと日本で販売できません。 
 
また、世界的な大企業の商品にはPSEマークがついている場合が多いで
す。（※アップル、DELL、HP、フィリップス、SONYなど） 
さらに、USBで給電する商品に関しては仕入れても問題ありません。 
 
 
・電波法：Wifi、Bluetoothを搭載したアイテムを日本で使うには「技適
マーク」が付いていないと違法になります。厳密に言うと、販売するの
は問題が無いのですが、Amazonで販売する時は「技適マーク」の有無
をチェックしたほうが良いです。 
 
 
・革製品は、関税３０％（もちろん＋輸入消費税）も取られるので、知
らずに仕入れると、かなり仕入れ値が高くなってしまう事があるので、
注意が必要です。 
 
 
・PSC（消費生活用製品安全法）、レーザーポインター、ヘルメットな
どを輸入した場合に、取得が必要になります。 
 
 
・その他、銃のパーツなど関連例品、動物の牙、剥製などワシントン条
約に引っかかる商品は、日本の税関で「押収」されてしまいます。＝破
棄しないといけません... 
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eBayの方が安い理由 
 

最近は、輸入ビジネス実践者が増えた影響だと思うんですが、米国Amazonで
商品リサーチをしてみても、競合だらけで、なかなか商品を見つけることが

できなくなりました。 
 
ですが、eBayで検索すると、チラホラと安い商品が見つかり、普通に仕入れ
ることができます。 
 
実際に、たまたまリサーチ用で紹介した、上記の商品も明らかにeBayの方が
安いという結果になったのですが、いったい理由は何なのかというと... 
 
「eBayセラーはアナログ派」が多いということが大きいと思います。 
 
たくさんのeBayセラーと会ったり、何百回と買ってききたので、わかったこ
となんですが、 
 
eBayセラーさん達は、貪欲な人が多いらしく、高値で売ろうとする人が少な
いんですね。 
 
というか、適正価格を知らないのかもしれません。笑 
 
さらに、発送も自分でやってる人が多いです。 
 
逆に、Amazon（米国）で販売してるセラーさんの場合は、FBAに配送を任せ
ていたり、「Keepa」の存在も知っているので、最適な値段で販売する＝安
くならない、ということが言えると思います。 
 
とは言え一番の要因は、日本同様に、プライムがあるAmazonの方が便利なの
で圧倒的に売れるということが大きいかもしれません。 
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　ちょっと、一息③　～ 香港編 ～ 

１２月だけど気温２０度と、香港の冬はとても過ごしやすいです。今回は、取引先に会いに行ったんですが、若い女の子でし

た！って、既に何回か取引をしていて、よくチャットをしてたので、知ってましたが...　リクエストされた化粧品を３万円分くら
い買ってプレゼントしたら、すごく喜んでくれました！やはり日本の化粧品は世界的にかなり評価が高いです。香港では、観光に

連れて行ってもらったり、中華をおごってもらったり、相変わらず楽しいりょ...えっと、出張でした。笑 
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【 実践・販売編 】 
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アメリカから日本に転送しよう 
 

冒頭で紹介した、「ハッピー転送」に登録すると、日本語の転送マニュアル

を見ることができます。 
 
また、アメリカの倉庫に貯まった荷物を日本へ発送時に「相乗り便」を選択

することで、荷物が少なくても、1kgあたり７００円ほどで荷物を送ることが
可能です。 
 
さらに、「相乗り便」の場合、 
 
①転送依頼をかけてから、当日～翌日にアメリカから発送 
　　　　　　　　↓ 
②約１０日後に日本の自宅に到着 
 
こんな流れになります、届いた在庫を自分でAmazonに納品する場合は、だい
たい３週間後くらいから販売することが可能になります。 
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輸入を始めた最初の１～２ヶ月は日本に到着した在庫を自分自身でFBA納品
するのがベストですが、一通り商品や納品になれたら、FBA納品も「ハッ
ピー転送」に任せてしまうことで、さらに作業が楽になり、時間的な余裕も

生まれます。 
 
※「ハッピー転送」に予め、FBA納品依頼を行っておくことで、日本到着の
翌日にはAmazonのFBAを倉庫に発送してくれます。 
 
こんな流れになります。 
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商品を登録しよう 
 

冒頭にも書きましたが、最近は、出品制限がかかり、特定の「メーカー」

「ジャンル」など、出品できないアイテムがが以前よりも増えています。 
 
そのため、商品を実際に仕入れる前に「登録」することをオススメします。 
 
では早速、商品を登録してみましょう！ 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  

71 



 

【　必須項目の一覧　】 
 
 
▶出品者SKU 
 
これは、ショップ独自の型番になり、一度付けると、後から修正は出来ない
ので、注意が必要です。 
 
さらに、SKUの付け方は、出品す人によって違うのですが、僕のオススメ
は、「UPCコード＋new」といった感じで、例えば、 
 

9513578524621-new  
 
ちなみに、eBayやアメリカのAmazonではUPCコードで検索すると、アイテ
ムが出てきます。そのため、商品検索がしやすくなるというメリットがあり
ます。 
 
※UPCコートは、日本のJANコードの米国版のことで、商品についている
バーコードです。 
 
 
 

▶販売価格 
 
ライバルのFBA出品者がいる場合は、その価格に合わせましょう。 
 
 
 

▶コンディション 
 
「新品」を選択。 
 
※パッケージ破損などの商品の場合は、「ほぼ新品」を選択し、コメント欄
に「パッケージ破損、キズがあります。」と記載し、写真を追加します。 
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▶コンディション説明 
 
特に指定はありませんが、例えば、 
 
・新品未開封です。 
・アメリカからの輸入品です。 
・輸入品のため、パッケージに凹み、キズなどがある場合があります。 
 
こんな感じの事をかいておけばOKです。 
 
 
 

▶フルフィルメントチャンネル 
 
「●商品が売れた場合、Amazonに配送を代行およびカスタマー....」 
 
を選択します。 
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【　危険物情報に関して　】 
 
バッテリー、電池を付属または、本体に入っている商品に関して、電池の種
類や、その電池の詳細情報を求められます。 
 
なのですが... 
 
結論を先に言いますが、Amazonのサポートに確認したところ、 
 
「分かる範囲で大丈夫」 
 
とのことでした。 
 
というのも、実際に登録してみるとわかるのですが、必要項目を埋めようと
思い調べても、説明書やパッケージにはほとんど情報がのっていないし、
メーカーに聞いたところで、教えてくれる可能性はかなり低いです。 
 
さらに、例え入力ミスをしたとしても、罰則は無いようなので、この情報が
間違っていたからといって、出品停止やアカウント削除される可能性は今の
所ありません。 
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FBAに納品しよう 
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※オススメのシールは→https://amzn.to/2OtrJeL　　　　※なお商品の検品方法はこのページで紹介しています。  
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販売価格について 
 

このページでも説明しましたが、Amazonで商品を売るためには 
「カートを取得」する必要があります。 
 
ただ、使える資金の量によって戦略が全く変わってくることも確かです。 
 
例えば、 
 

①資金に余裕が無い　→　少しでも速く売りぬく 
 
②資金に余裕がある　→　少し寝かせて利益を増やす 

 
とは言え、輸入をスタートして間もない頃は、②の寝かせる作戦はオススメ
できません。 
 
なぜかというと、「予測」が外れる可能性が高いからです。 
 
また、「売れない=モチベーションが下がる=リサーチがはかどらない」とい
う悪循環にもなりかねません。 
 
そのため、慣れてくるまでは、たとえ利益がほとんどでなくなったとしても 
 
輸入に慣れるための練習 
 
と思って、少しでも速く売りぬくことをオススメします。 
 
そして、本当に狙うべきは、リサーチをしまくることで見つかる、１００個
単位などのロット仕入れかと思いますし、早いところ単純な輸入転売を抜け
出し、このレベルを目指しましょう！ 

【価格設定おすすめツール】 

▶プライスター 
https://sho51.jp/l-pricetar 
 

 
 

有名な価格設定ツールですが、僕自身、何年も前から使ってますが、 
 
FBA、マケプレプライムなど、カート取得争いのライバルたちの価格を
追従してくれる機能を使えば、商品が売れる確率が格段に高まります。 
 
他にも、 
 
・お客様へのサンクスメールを自動的に配信する機能 
・オンライン上で使えるのでどのパソコン・スマホでもOKだったり 
・売上まとめ、棚卸し 
 
など、かなり使えるツールなので、オススメできます。 
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パッケージ不良、検品について 
 

eBayで商品を仕入れる場合は、送料が高くなってしまう関係上 
１個ずつアメリカ→日本に商品を送ってもらうことは 
ほとんど無いと思います。 
 
そのため、 
 
「商品のパッケージが破損している」などのトラブル時は 
アメリカの転送会社に到着した時に判明するはずです。 
 
この「パッケージ破損」は、輸入実践者なら誰でも 
経験していることかと思いますが、 
 
だいたい２０～３０個に１個くらいの確率で出くわします。 
 
その主な原因は、 
 
・配送中に破損した 
・元からパッケージ不良だった 
 
など、いろいろあるのですが、もしもそういう商品を 
仕入れてしまった場合は、軽度な物を除き基本的に 
返品したほうがベストです。 
 
※eBayの返送方法はこのページに詳しくのせています。 
 
また経験上、セラーの評価が９７％台などの低評価の場合は 
故意に「パッケージ破損品」を送りつけてくる 
ということがよくありましたし、 
 
その後、なかなか返品に応じてもらえずに、eBay、ペイパルに 
クレームを出して全額返金してもらったこともありました。 
 

【低い評価・９７％台のセラーから買った時のトラブル例】 

誤って評価が悪いセラーから商品を買ってしまったことがあるのです

が、最終的にペイパルへクレームを入れるトラブルに発展しました。 
 
流れはこんな感じで、 
 
①商品をeBayで購入 
②セラーさんがアイテムを発送 
③転送会社からパッケージ不良の連絡 
④セラーに返品申請 
⑤なかなか応じてもらえず 
⑥「Paypalにクレームを入れるぞ！」と言うぞ何とか了承 
⑦商品を返送 
⑧セラーに「中身が空だぞ！」と言われてしまいeBayで返品保留 
⑨ペイパルにクレームを入れ、２週間後に全額返金される 
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逆に、 
 
「評価が１００件、９９％以上」のセラーから 
商品を買えば、まず面倒なトラブルに巻き込まれる 
心配は無いと言えます。 
 
なので、低評価の出品者から商品を買うのは 
辞めたほうが無難です。 
 
また、販売する際、 
 
商品を買ってくれる日本のお客さんや 
ユーザーさんのほとんどが、 
 
「並行輸入品というのは海外からの輸入品」 
 
ということを認識しいてもらえているようなので 
多少のパッケージ破損や、箱が汚れていたとしても 
ほとんどクレームは来ないです。 
 
もちろん、 
 
判断しづらい場合は、新品ステータスとしてでは無く、 
 
「ほぼ新品」 
※パッケージ破損あり、汚れ、傷あり 
 
みたいな事をコンディション欄に書いて販売した方が 
ベターだと思います。 
 
尚、一番大切なのは、あなた自身が、 
 
「新品を買って、この状態で送られてきたら嫌だな。」 
 
と思うなら、新品での出品は避けるべきだと思います。 

（もちろん、上のような状態では新品で出品は☓） 
 
最終的に、お金は全額返ってきたのですが 
やりとりの最中など、本当に気分は最悪でした。 
 
コレ、詐欺では無いにしろ、かなり悪質なケースですね。 
 
正直、商品すら送って来ない、明らかな詐欺の方が 
ペイパルで全く請求されないので、マシかもしれません。笑 
 
特に、こういうトラブルが元で、やる気やモチベーションが下がり 
商品リサーチがはかどらなかったり、ストレスの原因になるので 
本当、避けるべきだと改めて実感できました。 
 

 
 
【判断基準例】 
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eBayで返品する 
 

アメリカの転送会社から「パッケージ破損」の連絡をもらったら 
eBayで返品申請をしましょう。 
 
メッセージをやりとりしていると、セラーさんから、 
 
「一部返金します。」 
 
と言われることもありますが、納得できるなら 
一部返金に応じるのもアリです。 
 
また、少ないケースですが、返品申請しても 
なかなか返金に応じてくれない場合は 
ペイパルから申請→クレームに発展させることで 
約２週間ほどで、ほぼ全額返金してもらうことが可能です。 
 
さらに、 
 
凄く大切なので何度も言いますが、 
 
面倒なトラブルを避けるために少、低評価セラーからは 
商品を買わないようにしましょう！ 
 
では実際の返品の手順を説明します。 
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③その後の流れ 
 

メッセージのやりとりをする 
　　　　↓ 
セラーが返品了承 
　　　　↓ 
返送ラベルを送ってきてくれる 
（※悪質セラーだとなかなか送ってこないことも...） 
　　　　↓ 
ラベルのPDFデータを保存し 
それをアメリカの転送会社に送り 
返送処理をしてもらう 
　　　　↓ 
セラーの元に商品が到着 
　　　　↓ 
セラーにより返金される 

 
こんな感じなのですが、セラーさんとのメッセージのやりとりで、 
 
「すいません。◯◯ドル返金しますが、どうですか？」 
 
みたいな提案をしてくれることがあります。 
 
もし、その条件でOKなら、そう伝えると 
セラーさんが、一部返金処理をしてくれます。 

④悪質セラーに出会ったら 
 
気をつけていればほとんど無いと思いますが、もし、eBay上で返金に応じてくれな
かったり、なかなかラベルを送ってこないなど悪質なセラーに出くわした場合は、
Paypalにクレームを入れることで、ほぼ確実に返金してもらうことが可能です。 
 
 

https://www.paypal.com/disputes/ 
 
 
①このページからPaypalにログインして、「問題を報告」ボタンをクリック 
　　　　　　　　　　↓ 
②対象の注文を探し、左側の◯をクリック 
　　　　　　　　　　↓ 
③下部の「続行」をクリック 
　　　　　　　　　　↓ 
④「説明と異なる商品を受け取った」をクリック 
　　　　　　　　　　↓ 
⑤詳細を記入し、送信をクリック。 
※メッセージは「eBay返品」の時と同じでOK！ 
　　　　　　　　　　↓ 
⑥すぐに「クレーム」にエスカレートさせましょう 
　　　　　　　　　　↓ 
⑦あとは、Paypalが全部やってくれるのでお任せ！ 
　　　　　　　　　　↓ 
⑧通常、だいたい２週間くらいで返金されます 

 
 
【Paypalの説明ページ】 
 
異議・クレームの提出方法 
https://www.paypal.com/jp/webapps/mpp/support/file-dispute-claim 
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　ちょっと、一息④　～ ロシア編 ～ 

ロシアの田舎町にステイしている時の一コマ。 
妻に「向こうの塔まで行くよ！」と言われたので、回り道していくのかなと思ったら、麦畑を通るショートカットコース！ロシア人女性はた

くましい。笑　※ちなみに、麦を踏みまくりましたが、麦は踏んでも自然と起き上がるから大丈夫らしいです。 
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【 おまけ 】 
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「eBayの１５％オフクーポン」が使えない？→解決策 
 

eBayではほぼ毎月、 
 
「１０～２０％オフのクーポン（最大１００ドル）」 
 
を配布しているのですが、輸入ビジネスを始めたばかりの頃はこの

クーポンを上手く使えるかで、その後の成長スピードが大きく変わっ

てきます。 
 
というのも、最初の頃は「いかにビジネス自体に慣れる=いかに仕入れ
るか」ということが凄く大切だからです。 
 
ちなみに、eBayのページをチェックするか、Twitterを見ることで最新
情報や過去のクーポン履歴を確認することが可能です。 
 
▶eBayの公式Twitter　→　https://twitter.com/ebay 

 

 
 
 
 

また、どうやら、eBay的にはこのクーポンは、輸入実践者ではなく、一般
ユーザーに使ってほしいらしいです。 
 
なので、転送会社に商品を送ろうとすると下記のようなメッセージが表示さ
れ、クーポンを使うことができません。 
 
You already applied this code to an order. 
 
eBayに電話で確認したのですが、どうやら、クーポンが使えないリスト（住
所）があるみたいで、そこに入ってしまうと、クーポンを使用不可になって
しまうらしいです、 
 
なのですが・・・ 
 
２時間くらい格闘した末、クーポンを使う方法を発見しました！ 
 
それは、 
 
「電話番号を変える」＆「アカウントの Registration 
Information をアメリカの住所に変更」 
 
電話番号は日本の自分の携帯電話番号にでも変えておけば大丈夫そうです。 
 
ちなみに形式は、「818087653728」というふうにすればOKです。 
 
もう一つ注意！クーポンの最後にスペースがあると使えない場合もアリ！ 
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電話は無理！→Bayのサポートにメールする方法！ 
 

何かあったときに、eBayのサポートに連絡しなくてはいけない場面が
出てくるかもしれません。 
 
そんな時、普通に「Help & Contact」「Customer Service」などからカ
スタマーサポートに連絡しようとすると、ページの下の方にある 
 
Call us（電話） 
 
ボタンしか見つからないと思います。 
 
ですが、普通に考えて、日本人的には電話するのはかなり厳しい人が
多いと思います。 
 
なので、普通はメールでコンタクトを取りたいかと思うんですが、な
かなか見つかりません。 
 
困りましたね... 
 
でも、安心してください！ 
 
メールを送る方法があります。 
 
それは、 
 
①Chromeのシークレットモードでカスタマーサービス
のページを開く 
ことで、何故か「メールボタン」が出現するんですね！　→→→→ 
 

さらに、もう１個、方法があって、 
 
②eBay公式ツイッターでメッセージを送る 
 
▶eBayの公式Twitter　→　https://twitter.com/ebay 
 
ことで、なんと担当の人が、 
 
「じゃあアカウント調べてあげるよ！」 
 
という軽いノリで、普通にチェックしてくれます。 
 
ちなみに、 
 
担当してくれるのは、いつも「ブレーデンさん」という人なのです
が、もしかしたら担当者は１、２人しかいなくて、かなり暇な穴場な
のかもしれません。笑 
 
とにかく、 
 
もし何か問題があるけど、電話は勘弁という人は、この２つの方法を
試すことで、解決できるかもしれないので、ぜひお試し下さい♪ 
 
 
 
 
※セラーとの決済、商品不良などでのトラブルは、Paypalに相談した
方が速いかもしれません→詳細ページ 
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少しでも...PCワークに集中する方法！ 
 

僕自身や他にもたくさんの方の悩み、 
 
「輸入は基本、パソコンで作業をするので 
どうしても途中でYoutubeを見てしまいます... 
そして、気がついたらあっと言う間に 
寝る時間に...」 
 
コレ僕もそうなので、よく分かります。 
 
ただ、Youtubeって勉強や知識、ブログのヒントを得るために 
活用できるのも間違いないので、完全に「禁止！」 
にするのも良くない気がします。 
 
で、Youtubeを見る際に何が駄目なのか 
をじっくり考えてみたんですが 
一番の問題は、 
 
・興味がある「オススメ動画、関連動画」 
 
これらが表示されるので、どんどんリミットレスで 
次の動画見てしまうのだと思います。 
 
なら、オススメ、関連動画を右側に表示させなくすればいいじゃん！ 
と思って調べたら、非表示にするツールがありました。 
 
 
【　Distraction Free YouTube　】 
 
https://sho51.jp/lrxi 

使ってみたら... 
 
実際に使って見たところ、余計な動画を見る時間が格段に減り 
明らかに、仕事に集中できる時間が増えました！ 
 
なので、もしあなたも、 
 
「Youtubeの思惑にまんまとハマってしまっているな」 
 
と感じるのであれば、是非活用してみてください！ 
 

 
こんな感じで右側のオススメ、関連動画が消えます。 
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目を大切に！ 
 

僕は、自称パソコンオタクなので...笑 
パソコンを一日１５時間とか毎日やってます。 
 
仕事をしたり、輸入ビジネスの商品リサーチだったり 
健康について調べたり、Youtubeを見たり、映画を見たり 
 
とにかく一日のほとんどの時間、パソコンに向かってます。 
 
なのですが、 
 
正直、これだけの長時間、普通にパソコンの画面に向かってたら 
間違いなく目をヤられると思います。 
 
恐らく、一番ヤバいのは「ブルーライト」かと思いますが 
これはちゃんと対策する必要があります。 
 
ブルーライトカット眼鏡、フィルターなどいろいろありますが、 
 
今すぐ＆無料 
 
で、できる対策があります！ 
 
それは何かというと、下記のソフトです。 
 
【目を保護できるソフト「f.lux」】 
https://freesoft-100.com/review/flux.html 
 
インストールすることで、時間や気分に合わせて、画面のブルーライ
トをカットすることができるようになります。 
 
ちなみにその反面、画面が赤みがかって見えるようになりますが 
＝これがブルーライトをカットしてるってことです。 
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試しに、１分くらいあえて一番マックスでブルーライトカットモード
（スライダーを一番左に）にしてみてその後、普通に戻すと恐らく、 
 
「うわ！まぶしい！！」 
 
と目がチカチカして、ビックリするかと思います。 
 
本当、僕自身も、 
 
「こんな眩しい状態で毎日PCを使っていたのか...」 
 
と驚いたことは今でも忘れられません。笑 
 
他にも、画面の輝度をかなり下げることで、一日の目の疲労度がかな
り変わってきます。 
 
実際に、 
 
僕の会社の税理士さんに教えてあげたところ、 
 
「もうコレ無しじゃ、仕事できないですよ！！」 
 
と言っていましたし、事務所のスタッフさんたち３０人くらいも 
みんな使いはじめたらしいです。笑 
 
パソコン業務がほとんどの税理士さんには特に効果がありそうです。 
 
「このソフトを使う＋画面の輝度を下げる」 
 
この組み合わせで、眼精疲労、肩こりなどが解消したり 
ストレス軽減の効果もあります。　　　　→　→　→　→　→　→ 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

本当、 
 
現代はネット社会、スマホなどの影響で 
かなり目を酷使しすぎていると思います。 
 
だからこそ、 
 
少しでも目を守ってあげなくてはいけないと思うし 
他にも、無駄なエネルギー消費や 
体の不調になるリスクを減らす必要があります。 
 
細かいことかもしれませんがこういうツールを使うことで 
あなた自身が元気を維持できて、ビジネス挑戦が 
少しでも上手く行ってくれたなら嬉しく思います。 
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パソコンのスペックの差でここまで変わる！ 
 

僕はサラリーマン時代、秋葉原で働いていたり 
高校生くらいからマイPCを持っていたり 
パソコンとかガジェットが好きなんですが、 
 
（年に２回もパソコンを買い換えるほどです。笑） 
 
そのためか、クライアントさんや知り合いから 
おすすめのパソコンを聞かれることがよくあります。 
 
ということで、ここでは、 
 
輸入ビジネスで使うパソコンのおすすめスペックについて 
紹介したいと思います。 
 
そもそも、 
 
パソコンなんて、全部一緒でしょ？ 
と思うかもしれませんが、 
 
・１画面で表示できるサイズが違ったり 
・ChromeのKEEPAの表示スピードが半分になったり 
・パソコン自体の起動時間が早くストレスが減ったり... 
 
本当、メリットが大きいと思います。 
 
僕自身、一時期、知人の家で低スペックのパソコンで 
輸入作業をした経験がありますが、待ち時間が多くて 
本当にストレス感じましたし、全くもって仕事が 
はかどりませんでした。 

 

【重要ポイント①　画面の解像度】 
画面の大きさが同じ１３インチのノートPCだとしても 
「解像度」によって、表示できるサイズが全く違います。 
 
例えば、 
 
高性能のPC：フルHD （1920ｘ1080） 
 
安いPCの画面解像度：WXGA (1366x768) 
 

 
 
どうでしょうか？１画面で表示できる範囲、商品数が全く違うことが 
分かるかと思います。 
 
輸入の場合で言うと、フルHD以上の高解像度のモニタで 
リサーチなどの作業を行うことで１画面にたくさんの商品が表示でき 
スクロールの回数が減ったり、作業の効率化につながります。 
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ちなみに、最近はノートパソコンなら６万円台～ 
十分使えるスペックのものを手に入れることができます。 
 
（右で詳しく説明しています→） 
 
 
 
 
 
 
まとめると、 
 
もし新しいPCを買うなら、 
 
解像度：1920ｘ1080～（フルHD、もしくは４K） 
CPU：Core i5、i7 
メモリ：８GB以上 
SSD：１２８GB～　※HDDでは無く「SSD」のモデル 
 
最低限、これだけの条件をクリアしてるパソコンを使うことを 
おすすめします。 
 
商品リサーチの時など、一つの表示スピードが３秒とか遅いだけでも 
何百、何千アイテムと積み重なっていくと相当の時間の差が生まれま

す。 
 
もちろん、サクサクと表示されればストレスも軽減でき 
テンポ良く輸入ビジネスに取り組むことが可能になります。 
 

【重要ポイント②　CPU】 
CPUって、人間でいう頭脳のことです。 
 
僕らは脳みそを選ぶことはできませんがパソコンだったら、高性能なものを選
ぶことでWEBの表示スピードが倍くらい早くなることもよくあります。 
 
Core i5、i7のどちらかがおすすめです。 
 
「Celeron」という安いCPUと高性能のi5、i7を比較すると 
輸入ビジネスで良く使う、Chromeの「KEEPA」などプラグイン機能の 
読み込みスピードは２倍くらい変わってきます。 
 
 
【重要ポイント③　SSD】 
ひと昔前は、データの保存先は、HDDというものが 
支流だったのですが、最近は「SSD」に代わりつつあります。 
 
これ、大きな動画データなどの保存スピードを比べると 
５倍くらい変わってきます。 
 
もちろん、Chromeのプラグインの読み込みスピードも 
かなり早くなります。 
 
さらに、SSD＆Windows10の組み合わせを使うことで 
パソコンの起動が３０秒くらいになります。 
 
しかも、HDDでよくあった、時間がたつにつれて 
だんだんモサモサと重くなることも全くありません。 
 
ちなみに、未だに安いPCはHDDが搭載されていることが 
ほとんどなので、もし新PCを買うなら間違いなく 
SSDモデルを選ぶようにした方が良いです。 
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１個で１５,０００円も利益がでる商品を紹介！ 
 

「なかなか商品が見つかりません！」 
 
という質問をたくさん頂くので、商品を公開することにしました。 
 
もちろん、 
 
公開する=みんな仕入れる=ライバルが増えるのは間違いないので 
徐々に利益が出づらくなっていくと思います。 
 
そのため、この商品を元に縦展開、横展開して、 
 
「同じワークアウト系の商品はどうかな？」 
 
とか、 
 
「DVDはどうなんだろうか？」 
 
他にも、色やサイズ違い、上位モデル、下位モデル、同じブランドや
メーカーなどたくさんの候補が思いつきます。 
 
こんな感じでリサーチのヒントにつなげてもらえたらなと思います。 
 
 
 
【儲かる商品教えます！15,000円の利益（ワークアウト系DVD）】 
 
https://sho51.jp/client-09-03/ 
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どれくらいで「ビジネスクラス」に乗れるの？ 
 

クレジットカードで仕入れができるebay輸入転売なんですが 
 
いったいどれくらい仕入れをしたら 
ビジネスクラスに乗れるんでしょうか？ 
 
ちなみに、僕のメインカード「SPGアメックス」の場合は 
１００円で1.25マイル貯まります。 
 
いくら使えば、ビジネスクラスに乗れるのか 
右にまとめました。 
 
東京ーNYなら６８０万円なので、月５０万ちょい 
といったところでしょうか。 
 
正直、輸入ビジネス実践者の方ならこれくらいは 
まったくもって難しく無いと思います。 
 
また、毎月これくらい仕入れることができれば 
月の利益は１０万円をクリアできるレベルです。 
 
月に５０万円（月収１０万クリアのレベル） 
＝１年に１回、ビジネスクラスでNYへ行ける 
 
個人的には、これだけでやる気が起こるので 
利益率が低かったり、全然儲からなかったとしても 
続けることができそうです。 
 
そして、続けることができれば、新たな発見があったり 
取引先が見つかったりして、成功へ一歩でも近づけると思います。 

SPGアメックスは「４０社以上」のいろいろな会社のマイルに変えられます 
 
一気に２万マイル分（２００万円利用）をマイルに交換すると→ボーナス
5,000マイルつくという感じなので、厳密には違いますが... 

 
【ANA・ビジネスクラス】 
日本ー韓国・往復　30,000㍄　＝　２４０万円　使えば行ける！ 
日本ータイ　　　　60,000　　＝　４８０万円 
日本ーNY　　　　  85,000　　＝　６８０万円 
日本ーロンドン　　90,000　　＝　７２０万円 

 
【ANA・エコノミー】 
東京ー沖縄　　　　15,000㍄　＝　１２０万円 
東京ーNY　　　　  50,000　　＝　４００万円 
東京ーロンドン　　55,000　　＝　４４０万円 
 
【JAL・ビジネスクラス】 
日本ーロシア　　　60,000　　＝　４８０万円 

 
【ユナイテッド航空・エコ】※これだけ1.3㍄貯まります！誰でもOK 
国内往復どこでも　10,000㍄　＝　７７万円 
東京ー沖縄１泊ー静岡（裏技）5,000㍄　＝　３９万円 
 
【ブリティッシュ・エアウェイズ・エコ】※誰でもOK！JAL利用 
東京ー札幌　　　　9,000㍄　＝　７２万円 
 
 
他にも、貯まったマイルをフル活用駆使して、航空会社の上級会員になり 
凄く安くビジネスにのったり、ラウンジを使いまくったり、優先搭乗を有効
活用するなどの方法もあります。 
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▶SPGアメックスのメリット 
 
最近、 
 
「私にもSPGアメックス紹介してください！」 
 
と言われることが多いのですが、同時にこのカードのメリットを 
聞かれることも多くなりました。 
 
そのため、簡単にカードのメリットを右に書いておきます。→ → → 
 
・・・ 
 
知り合いのアメックス担当者経由だと「審査が通りやすい＆いい条
件」で紹介できるので、必要なら下記フォームからどうぞ♪ 
 
https://sho51.jp/buz11/#aaa 
 
（※とはいえ、輸入を始めたばかりだけど今後続けるかわからない、
国内・海外旅行に全く興味がない、という人にはあまりオススメはで
きません。年会費が高額なので...本当、勿体無いです。） 

 

 

 
【先にデメリット...】 
 
年会費が高い。31,000円＋税 
 
 
【メリット】 
 
・マイルが１００円＝1.25マイル貯まる 
　　２万マイルを一気に変えると5,000マイルおまけが付く感じ。 
　　航空会社は４０社以上どこでもOK 
 
 
・マリオット、ウェスティン、シェラトン系のゴールド会員になれる 
　　１４時までのレイトチェックアウト 
　　アップグレードの可能性がある 
 
 
・翌年の更新時に「無料宿泊券」のプレゼント 
　　NY、LONDONなどで活用すれば４～６万円のホテルに泊まれます。 
　　年末、GWでも普通に取れます。 
 
 
・飛行機の遅延保険が自動付帯（もちろん海外保険も） 
　　飛行機の遅延で宿泊費、食事代などMAX２万円まで保障してくれます。 
　　手荷物紛失の場合は３万円の保障。 
　　僕は年５０回飛行機に乗るので、フル活用してます。笑 

 
・空港から自宅へ手荷物を１個無料配送 
 
・ポイント（マイル）は無期限 
 
・空港のカードラウンジが使える 
　　ショボいラウンジですが...笑　一応、ビールとかは飲めます。 
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Q&A・質問コーナー 
 

▶一日どれくらい作業すれば１０万円クリアできますか？ 
 
最初の頃は、Amazon販売システム、eBayの買い方などに慣れるまで
は、週５で一日２時間くらい作業する必要があると思います。 
 
１ヶ月くらい経ち、基本的な輸入の知識が付いてきたら、一日１時間
の作業でも１０万円をクリアできるようになってきます。 
 
 
 
 
▶どれくらいの資金が必要ですか？ 
 
利益率２０％としたら、売上５０万円をクリアすれば利益１０万円を
超えることになります。 
 
また、その場合の１ヶ月の仕入れ額（輸送費、関税など込）は３０万
円程度となります。 
 
さらに、輸入物販の場合は、仕入れから販売開始までが約１ヶ月間と
少し長くなるので、すぐに資金回収できる「せどり・国内転売」と違
い、２ヶ月分の仕入れ額を持っていた方が安心です。 
 
仕入れた全ての商品がすぐに売れるとも限りませんし、最低でも５０
～６０万円くらいは手元に資金を用意した方が、上手くビジネスが回
ると思います。 
 
 
 
 
 
 

▶資金が少ないのですがクレジットカード仕入れてOKですか？ 
 
正直、資金が無いのにクレカに頼って仕入れるのはオススメしません。 
 
最悪、破産の心配もありますし... 
 
あまりにも資金が少なすぎる状態で、始めた場合、せっかくいい商品がたく
さん見つかったても、仕入れられないという「消化不良」になってしまい、
売上が立ちにくいので、モチベーションが維持しづらいと思います。 

 
そのため、自分の物を売る、バイトをするなど最低でも３０万円くらいは資
金を作った方が良いと思います。 
 
 
 
▶詐欺に合わないか心配です... 
 
ビジネスを行う上で、何かしらのリスクは絶対に背負わなければいけないと
思うのですが... 
 
クライアントさんや僕自身の経験上、eBayやAmazonで仕入れている以上、
詐欺にはあう可能性はほぼありません。 
 
このページにもトラブル事例（返金してもらった事例）を書きましたが、
eBayの場合は、評価が低いセラーから仕入れない限り、ほぼ詐欺などの故意
のトラブルにあうことは無いかと思います。 
 
さらに、万が一トラブルにあったとしても、eBay、PaypalもしくはAmazon
が間に入ってくれますし、僕の場合は、今まで１００％返金してもらってい
ます。 
 
とはいえ、トラブルは年に１回あるか無いか程度でした。 
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▶何ヶ月で月収１０万円をクリアできますか？ 
 
僕のクライアントさんや僕自身の経験から言うと、早い人で１～２ヶ
月でクリアする人もいれば、半年くらいかかる人もいます。 
 
単純にどれくらい早く、アマゾン販売とeBayのシステムに慣れること
が出来るかがキーになってきて、 
 
その後、いかに単純な商品リサーチ作業に専念できるか、コレがかな
り重要かと思います。 
 
また、誰でも何かしらのトラブルには遭遇すると思うので、いかに早
く立ち直れるかということも凄く大切です。 
 
ちなみに、コンサルをする上で一番大切なのは「トラブル時のサポー
ト」かなと感じます。 
 
 
 
▶どれくらいで資金回収できますか？ 
 
安定的に１０万円を稼ぐことが目的なら、仕入れを抑えることで半年
以内で資金を回収することは可能です。 
 
ですが、それ以上、例えば３０万とか５０万円を目指す場合は、毎月
仕入れを増やしていかないと、売上が伸びないため「資金回収」に
は、１０ヶ月近くかかることになるかと思います。 
 
また、一番大切なのは、輸入で得た利益を「他で使わない」というこ
とです。 
 
例えば、生活費、旅行費、娯楽費など。 
 
この費用を再び、商品の仕入れに回すことで、どんどん売上=利益額を
増やしていくことが可能になり、資金回収も早まります。 
 

▶商品が全く見つかりません... 
 
※このページで、具体的に商品を紹介しています。 
 
もし、日本のAmazonで「並行輸入」と検索して、全商品をeBayで検索した
けど見つからないというのなら、もう飽和しているからダメ、と言えるかも
しれません。 
 
また、米国Amazonだと見つかりづらい＆ライバルが沢山出現する可能性が
高いのですが、eBayで探せば、安い商品が必ず見つかると思います。 
 
ちなみに、今、圧倒的に結果を残している人の中には、全商品、全輸入セ
ラーをリサーチしたという人もいるくらいです。 
 
ただ、本当全くもって、楽では無いし、単純作業なので根気がいるし、大変
かと思いますが、何かあなた自身、モチベーションが上がることと紐づけて
みるてもいいと思います。 
 
僕の場合は、仕入れる=マイルが貯まる、取引先ゲット=海外へ行ける、みた
いなことを想像しながら、日々ひたすら退屈なリサーチを続けていました。 
 
そして、１０ヶ月後くらいに初めて海外出張へ行きました！ 
 
もちろん、取引先との初商談はすごく緊張して、前日まで海外出張のチケッ
トをキャンセルしようかと思っていたほどです。笑 
 
▶他の投資と比べてリスクは？ 
 
僕自身、サラリーマン時代にFXに挑戦したことがあるのですが、２週間くら
いで３０万円くらい無くなりました...これに比べて、輸入ビジネスって、
「物」を動かす物販なので、損する可能性がかなり低いです。なぜかと言う
と、ライバルセラーは赤字ラインは絶対に割って来ないので、最低でもほぼ
原価は回収できます。（実際は利益５％は出るライン。） 
 
そのためか、物販業は金融公庫などからの信用度が高く、借り入れがしやす
いというメリットもあります！ 
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海外志向＝輸入で成功しやすい理由 
 

僕自身、昔から海外生活にあこがれていたのですが 
結果的にロシアに移住することに成功しました！ 
 
そんな大きくライフスタイル、人生を変えるきっかけ 
となったのがこの「輸入ビジネス」でした。 
 
もともと僕は東京で働くごく普通のサラリーマン 
だったのですが会社を辞め、その後、国内物販で起業し 
思い切って一気に輸入に転換しました。 
 
今思い返せば、その判断がすべてだなと感じるのですが 
もしあの時、国内物販を続けていたら今ごろは、 
 
モチベーションが維持できずビジネス自体を辞めて 
サラリーマンに逆戻りしていたと思います。 
 
というのも、 
 
国内、輸入は同じ物販でも全く違うからです。 
 
厳密には輸入ビジネスにも種類があって 
仕入先は欧米、中国に分かれるのですが、 
 
どちらかというとアジア諸国への旅行よりも 
アメリカ、ヨーロッパ旅行が好きな僕の場合は 
欧米からの輸入がしっくり来ました。 
 
セラーとメッセージの交渉するときも 
すごく楽しく感じられたし、 
 
そこから発展して輸入スタートから 
10ヶ月後くらいに行ったアメリカでの 

 

 

104 



eBayセラー、商社の人たちと商談などは 
本当に刺激的でした！ 
 
もちろん、 
 
途中で幾度となくトラブル、失敗、痛い思いを 
経験したのですが、 
 
「海外とのつながり、外国人セラーとの交流」 
 
ということが高いやる気、モチベーションを 
維持する原動力となりました。 
 
僕が輸入ビジネスで上手くいった一番の理由は 
海外旅行、海外移住などの可能性がありえる 
 
「海外との接点」 
 
を感じられたことが一番の大きな理由かと思います。 
 
なので、もし海外旅行好き、海外志向が強い人の場合は 
せどりとかの国内物販、ブログでのアフィリエイトなどの 
ビジネスをやるよりも「輸入」をやったほうが 
うまくいく確率は格段に上がると思います。 
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【コンサル案内】徹底的にその「きっかけ」を応援！ 
 

 
 
あなたが次のステップへ進む、きっかけづくりをサポートします！ 
 
実際にコツコツと頑張り 
作業をするのはあなたです。 
 
なので僕はあくまでも「きっかけ」を 
与えることしかできません。 
 
ですが、この小さなきっかけがやがては海外生活 
海外移住、日本の田舎に住む、自由時間が多い生活 
満員電車に乗らないでいい生活... 

などにつながるのは間違いありません。 
 
さらに僕は、「簡単に結果が出ますよ！」 
とは口が避けてもいいませんし 
「誰でも上手く行きますよ！」とも言いません。 
 
ですが、もし今、スタートすることさえできれば 
他の９割以上のスタートすらしない人（できない人） 
たちよりも優位に、一歩先に進むことができます。 
 
もし、あなたが、昔のサラリーマン時代の僕のように 
なんとなく心の奥底で自分の可能性を信じているのであれば、 
 
僕のコンサルを受ける受けないにかかわらず 
思い切ってチャレンジして欲しい！ 
 
そして自分らしく、自主的に生きる日本人が 
もっともっと、どんどんと増えていったら 
すごく嬉しいですし、 
 
本当、あなたがそうなる日が来ることを 
心から願っています。 
 
そのうえて、もし助けが必要だと感じたのなら 
ぜひ「この案内」を見てください！ 
 
https://sho51.jp/p7di 
 
※輸入コンサルサービスは終了しました※ 
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幻の「輸入ビジネス」教材 
 

 
 
 
僕が普段、コンサルで使っている「輸入ビジネス」の教材なのですが、 
 
「教材だけ販売してほしい。」 
 
という声をたくさん頂いたので、コンテンツだけ販売することに決めまし
た。 
 
収録している動画コンテンツ内容は... 
 
①準備編 
▶【森式】商品リサーチを激早「３倍速！」にするツール＆方法　※使ってる人、
見たこと無い！ 
▶輸入転売・必須ツール「Keepa」の攻略法 
▶Keepaの詳しい見方（サンプル２）中古、新品の見極め方 

②実践編 
▶基本的な商品リサーチ方法 
▶【森式】eBayブックマーク・リサーチ法（→コレで競合、ライバルとおさらば！） 
▶商品リサーチ法（ライバル・競合セラーから見つける！）※偶然にも、高利益商品を発見！ 
▶eBayでまとめ買い→「英語、たった１文の交渉術！」 
▶米国Amazon仕入れ→「ライバル沢山」どうする？売り切る？寝かせる？ 
▶【実例】単純な輸入転売→→→１０９個の継続的なロット仕入れに成功！ 
▶【実例あり】型番、UPC以外で「◯◯」と検索すれば、商品が見つかる可能性が倍増！ 
▶【実例！利益１４万！】モノレートを使ってプレ値を狙え！　&　オマケで直取に持ち込む方法 
▶【２０１９年版】Googleショピングを使う、リサーチ方法！【商品見つかる確率UP!】 
▶【Google先生の検索精度を活用せよ！】Googleショッピング・２個目 
▶【事例】激安アイテムが見つかる！【Googleショッピング第３弾！】 
▶【事例２！】森式ブックマークリサーチ、一撃「利益２万円」の商品を見つけた瞬間！ 
▶「ガチ」の１時間商品リサーチ風景 
 
 
③ﾄﾗﾌﾞﾙ回避 
▶eBayで仕入れトラブルを防ぐ方法① ※ホコリ、指紋ベタベタ 
▶パッケージの中身（付属品一覧）を調べる方法 
 
・ 
・ 
・ 
 
他にもあるのですが、書ききれないので詳しくで下記ページをご覧下さい。 
 
https://sho51.jp/pay/ 

  

107 

https://sho51.jp/pay/


 

あとがき 
 

僕自身、輸入ビジネスに挑戦した時に 
「こんな情報欲しかった！！」ということを 
このマニュアルに詰め込みました。 
 
なので、輸入の基本的なことをたくさん書いた訳なんですが 
このマニュアルの内容を実行すれば 
確実に１０万円はクリア可能です。 
 
実際に、僕がコンサルティングでクライアントさんに 
配っている資料はこの内容とあまり変わりません。 
 
本当、あとは行動するのみって感じだと思います。 
 
また、僕としては、 
 
「輸入ビジネス＝ただの金儲け」 
 
では無く、その先の夢とか目標設定、好きな事に 
つなげると上手く行きやすいなと感じます。 
 
・２年後にタイに住みたい 
・家族で１ヶ月間、旅行へ行きたい 
・来年の３月で会社を辞めたい 
 
とか、やりたいことは人それぞれですが、 
 
お金、時間的に自由になったら何をしたいのか 
１００％自信を持って言えることを見つけたら 
迷いが無くなり、一気に壁を飛び越えられます。 

そして、そんな目標を達成した後には 
続きがあるんですが、全く別次元の世界が待っています！ 
 
というのも僕自身、ロシア人と結婚して 
ロシアに住んでいるのは、当時の僕からしたら 
全く想像できっこないことです。 
 
こんな感じで、僕にとって「輸入ビジネス」とは 
未知の世界への入り口だった訳なんですが、 
 
本当、あなたも、思い切ってこのドアを 
開けて欲しいなって思います！ 
 
そして、本当、ワクワクする毎日を！ 
 
では♪　森翔吾　https://sho51.jp/profile/ 
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